
Inicio: sábado 25 de Abril 2020
Fin: sábado 13 de Junio 2020

Horario: 9:00 am - 2:00 pm

El taller “Comercio Exterior” es un curso práctico en el que los participantes desarrollan 
el Plan de exportación de su empresa conforme avanzan las sesiones. El proceso va 
desde la conformación de la oferta exportable hasta el análisis �nanciero del proyecto 
de exportación. Lo anterior incluye actividades tales como la búsqueda de mercado en 
el extranjero, operación y costeo de la logística internacional, así como desarrollo de 
contratos y tratamiento �scal.

Este curso fue diseñado para personas que buscan participar por primera vez en los 
mercados internacionales, dando como resultado un taller eminentemente  práctico.

Programa

I. Introducción al Comercio Exterior
II. Elección de mercados y búsqueda de clientes
III. Gestión de la producción y administración  de almacén para exportación 
IV. Estructuración de la operación logística internacional (Cotizaciones)
V. Integración de la propuesta (Precio y contrato)
VI. Programas de fomento, tratamiento �scal y determinación de la utilidad

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 40 hrs.
14,890 pesos MX,

25 Español

Tipo de curso Presencial

L M X J V S D

20 21 22 23 24 25 26

27 28 29 30

abril
L M X J V S D

1 2 3

4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16 17

18 19 20 21 22 23 24

25 26 27 28 29 30 31

mayo
L M X J V S D

1 2 3 4 5 6 7

8 9 10 11 12 13 14

junio

Starts: Saturday, April 11th 2020
Ends: Saturday, May 2nd 2020

Time: 9:00 am - 2:00 pm

With the course “Fundamentals of Marketing” you will be able to understand the 
Marketing process, and to set Marketing objectives for your company. Besides that, 
you will get really valuable knowledge to follow the progress of your strategies.

This course was designed for those who have just arrived to the position. We can help 
you overcome this new responsibility.

Program

I. What is Marketing?
II. The Marketing objective
III. Marketing Mix 
IV. Role of Marketing within your organization
V. Marketing Skills
VI. Project proposal

Location Duration Fee Total seats/ Language/

Guadalajara- MX 20 hrs. 4,900 pesos MX, 25 English

Type of course Live

L M X J V S D

6 7 8 9 10 11 12

13 14 15 16 17 18 19

20 21 22 23 24 25 26

abril
L M X J V S D

1 2 3

mayo

Inicio: sábado 4 de Abril 2020
Fin: sábado 23 de Mayo 2020

Horario: 9:00 am - 2:00 pm

El curso “Administración de la Pequeña Empresa” está orientado a todos aquellos micro 
y pequeños empresarios que se han formado con la experiencia pero que requieren 
mejorar sus procesos de negocios por medio de capacitación especializada.

Este curso es para quienes requieren mejorar sus procesos administrativos, la gestión 
de proveedores, ventas, producción y planeación de sus �ujos �nancieros. 

Programa

I. Administración
II. Mercadotecnia y ventas
III. Compras
IV. Contabilidad
V. Recursos Humanos
VI. Derecho corporativo

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 40 hrs.
8,500 pesos MX,

25 Español

Tipo de curso Presencial

L M X J V S D

1 2 3 4 5

6 7 8 9 10 11 12

13 14 15 16 17 18 19

20 21 22 23 24 25 26

abril
L M X J V S D

1 2 3

4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16 17

18 19 20 21 22 23 24

mayo

Inicio: sábado 09 de Mayo 2020
Fin: sábado 27 de Junio 2020

Horario: 9:00 am - 2:00 pm

El curso “Administración de la Cadena de Suministro SCM” es uno de los cursos más 
prácticos y de mayor aplicación en empresas manufactureras, de distribución y todas 
aquellas ligadas a la operación de materiales. Ofrece al participante el desarrollo de 
habilidades para la operación de la cadena de abastecimiento.

Este curso fue diseñado para personas que labora en áreas de administración de cade-
nas de abastecimiento en empresas pequeñas, medianas o grandes; centros de distri-
bución (CEDIS); administradores de rutas de distribución locales, regionales o naciona-
les; personas que administran almacenes; responsables del área de compras e Intere-
sados en el área.

Programa

I. Marco contextual
II. Logística de operaciones (almacenes y CEDI’s)
III. Logística de distribución
IV. Logística inversa

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 40 hrs.
8,500 pesos MX,

25 Español

Tipo de curso Presencial

L M X J V S D

1 2 3

4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16 17

18 19 20 21 22 23 24

25 26 27 28 29 30 31

mayo
L M X J V S D

1 2 3 4 5 6 7

8 9 10 11 12 13 14

15 16 17 18 19 20 21

22 23 24 25 26 27 28

29 30

junio

Inicio: Lunes 30 de Marzo 2020
Fin: Jueves 18 de Abril 2020

El curso introductorio a “Planeación de Requerimientos de Distribución DRP” permite 
al participante establecer una planeación  de las solicitudes de producto, vinculando 
la gestión de almacenes y diseñando parámetros e�cientes para la distribución que 
permita el abasto e�ciente de puntos de venta o centros de distribución.

Este curso fue diseñado para aquellos que necesitan comprender los procesos de 
distribución ligados a la planeación de la producción y gestión de almacén.

Programa

I. El propósito de DRP
II. DRP en la cadena de suministro
III. DRP en la Planeación y Control de Operaciones (PCO)
IV. Factores básicos en la distribución de producto
V. Estrategias y canales de distribución
VI. El proceso logístico y la gestión de almacenes
VII. DRP ¿cómo funciona?. Caso 

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 20 hrs.
880 pesos MX,

30 Español

Tipo de curso e-learning

L M X J V S D

30 31

marzo
L M X J V S D

1 2 3 4 5

6 7 8 9 10 11 12

13 14 15 16 17 18 19

abril

Inicio: Sábado 28 de Marzo 2020
Fin: Sábado 18 de Abril 2020

Horario: 9:00 am - 2:00 pm

El curso “Estudio de las Motivaciones de Consumo” permite a las empresas diseñar 
estudios que les facilitan el conocimiento del per�l motivacional de sus consumidores, 
con la �nalidad de mejorar y depurar la función de Marketing y aumentar su participa-
ción de mercado.

Aprende a medir la percepción del consumidor hacia tu producto o marca, sus niveles 
de emoción, atención y memoria. Además, relaciona esas mediciones con tus estrate-
gias de Marketing.

Contenido

I. Comportamiento de consumo
II. Emoción, atención, memoria
III. De�nición de variables de consumo
IV. Análisis estadístico de variables de comportamiento
V. Análisis de resultados del estudio

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 20 hrs.
3,300 pesos MX,

25 Español

Tipo de curso Presencial

L M X J V S D

23 24 25 26 27 28 29

30 31

marzo
L M X J V S D

1 2 3 4 5

6 7 8 9 10 11 12

13 14 15 16 17 18 19

abril

Inicio: Lunes 23 de Marzo 2020 
Fin: Sábado 11 de Abril 2020 

Curso en línea

El curso “Comunicación y Argumentación Corporativa” es una herramienta fundamen-
tal para mejorar los procesos de comunicación en la organización. Incrementa el alcan-
ce de la comunicación mediante una mejor estructuración de la misma al utilizar 
correctamente la gramática y la lógica en la conformación de los mensajes, aunado a 
un estilo de comunicación organizacional en el que se desarrollan los comunicados, 
presentaciones y reuniones de trabajo.

Mejora el �ujo y la calidad de la  información,  de�ne canales formales de comunica-
ción y perfecciona la presentación de productos o contenidos. 

Programa

I. Fundamentos de comunicación
II. Argumentación asertiva
III. Herramientas para la organización de información en equipos de trabajo
IV. Redacción corporativa

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

Guadalajara- MX 20 hrs.
1,550 pesos MX,

30 Español

Tipo de curso e-learning

L M X J V S D

23 24 25 26 27 28 29

30 31

marzo
L M X J V S D

1 2 3 4 5

6 7 8 9 10 11 12

abril

Inicio: Sábado 21 de Noviembre 2020
Fin: Sábado 12 de Diciembre 2020 

El “Circuito Financiero y de Relaciones Internacionales” es un evento de capacitación 
en áreas de Negocios y Relaciones Internacionales. Este programa se desarrolla en 
Europa Occidental e incluye visitas, actividades y cursos en instituciones académicas, 
centros �nancieros, empresas y organismos de cooperación económica y política  con 
sede en dicho continente.

Este  curso fue diseñado para profesionales del área, profesores universitarios y estu-
diantes de licenciaturas tales como Negocios Internacionales, Relaciones Internacio-
nales, Comercio Internacional y a�nes.

Incluye transportación aérea, hospedaje, todos los desayunos, visitas, actividades y 
cursos descritos en el programa.

Programa de actividades general. Consulta los detalles.

Location /
Locación

Duration /
Duración

Fee  /  Precio Total seats/
Lugares por 
grupo

Language/
Idioma en que
se imparte

       Europa 22  días
4,900 USD

42
Español e 
Inglés

Tipo de curso Presencial

CIRCUITO
FINANCIERO Y DE 

RELACIONES 
INTERNACIONALES

EUROPA
2020

Ciudad Curso Visita 1 Visita 2 Visita 3
Madrid Sistema bursátil Español Bolsa de Valores de Madrid
Barcelona Puerto de Barcelona
Ginebra Organización Mundial del Comercio OMPI ONU Ginebra
Frankfurt Sistema bursátll Aleman Bolsa de Valores de Frankfurt Banco Central Europeo
Stuttgart Empresa
Rotterdam Puerto de Rotterdam
Bruselas Plática Eurosistema Parlamento Europeo
París OCDE Empresa

noviembre 2020

Do. Lu. Ma. Mi. Ju. Vi. Sá.
1 2 3 4 5 6 7
8 9 10 11 12 13 14

15 16 17 18 19 20 21
22 23 24 25 26 27 28
29 30

Noviembre 2020
Do. Lu. Ma. Mi. Ju. Vi. Sá.

1 2 3 4 5
6 7 8 9 10 11 12

13 14 15 16 17 18 19
20 21 22 23 24 25 26
27 28 29 30 31

Diciembre 2020


